CAmo Ser
Promotor de
Artistas y
Eventos

Introduccién al Mundo del
Entretenimiento en Vivo

La industria del entretenimiento en vivo es un ecosistema
vibrante. Este curso te guiara para iniciar y consolidar tu
carrera como promotor de artistas y eventos, desde la
concepcidn hasta la ejecucidn exitosa.

Objetivo: Dotarte de herramientas para planificar, ejecutar y
rentabilizar eventos, maximizando la experiencia para
artistas y asistentes.




El Rol Fuhdamental del Promotor

El promotor es el estratega y empresario detras de cada evento. Su funcion
va mas alla de la contratacién, implicando la creacion de conceptos, la
gestion financiera y la coordinacion de equipos para el éxito del espectaculo

[1].

Responsabilidades Clave:

V' Deteccion de oportunidades y creacion de conceptos.
v/ Negociacion y contratacion de artistas.

V' Gestion de recintos y permisos.

V' Coordinacién logistica y de seguridad.

V' Marketing y venta de entradas.

V' Analisis post-evento.



Glosario Esencial de la Industria

Término Definicion

Venue Lugar fisico del evento.

Booking Proceso de contratacion de artistas.
Rider Técnico Necesidades técnicas del artista.
Caché / Fee Honorarios del artista.

Break-even Punto de equilibrio financiero.

Sold Out Entradas agotadas.



Planificacién Financiera: Presupuesto y Break-even

Gestion de Costos

La viabilidad de un evento depende de una planificacién financiera

rigurosa. Es vital identificar y cuantificar todos los costos asociados [2].
» Costos Fijos: Alquiler de venue, caché del artista, permisos, marketing
base.

» Costos Variables: Personal extra, comisiones de tiqueteras,
impuestos por entrada.

CONCEPTO CLAVE

Ingresos = Gastos Totales

Visualizacion del Punto de Equilibrio
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El punto donde la linea de ingresos cruza la de costos totales.



Aspectos Legales: Contratos y Permisos

Clausulas Contractuales Clave Gestion Administrativa

a Condiciones Econdomicas
Detalle preciso del caché, plazos de pago, depdsitos y retenciones fiscales aplicables. » Permisos gubernamentales y municipales.

* Licencias de actividad y funcionamiento.

9 Exclusividad Territorial  Seguros de Responsabilidad Civil.
Restriccion de actuaciones del artista en un radio geogréafico y tiempo determinado.
e Seguros de cancelaciéon de eventos.

Rider Técnico » Pago de derechos de autor (SGAE/Entidades).

Obligacion legal de cumplir con las especificaciones de sonido, luces y backline. « Planes de autoproteccién y seguridad.
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3 Derechos de Imagen
Autorizacién para el uso de nombre y marca del artista en la promocién del evento.

A\ Politicas de Cancelacién
Condiciones por fuerza mayor, incumplimientos o indisposicién del artista.



Estrategias de Marketing: Pricing Inteligente

El disefio de precios impacta directamente en el flujo de caja y la percepcién de valor. Los modelos dindmicos incentivan la

Estrategia

compra anticipada.

Descripcion

Beneficio Principal

4 Early Bird

< Precios por
v'
Fases

» PTI({Ing.
Dinamico

Entradas a precio reducido lanzadas con meses de anticipacion
para los fans mas leales.

Incremento gradual del precio a medida que se acerca la fecha o se
agotan los cupos.

Ajuste de precios en tiempo real basado en la demanda actual y el
inventario disponible.

Genera flujo de caja temprano y crea sentido de
urgencia.

Premia a compradores tempranos y maximiza el
margen final.

Optimiza los ingresos totales adaptandose al
mercado.



Marketing Digital y Promociéon Avanzada
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Email Marketing

Herramienta con el mayor ROI (42:1). Permite

segmentacioén hiper-personalizada y

comunicacion directa con asistentes previos.

Redes Sociales

Enfoque en contenido generado por el usuario
(UGC) y micro-influencers para construir
prueba social y comunidad.

& |
L

Remarketing

Estrategia vital para recuperar el 80% de
carritos abandonados mediante anuncios

dirigidos y recordatorios estratégicos.

'La promocion en 2026 requiere un enfoque multicanal centrado en la segmentacién de audiencias y la creacién de

comunidades leales.”



Produccién: Coordinacion Logistica
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Preparacién del Recinto Gestion del Talento
Cumplimiento estricto de normativas de seguridad y aforo. - Coordinacioén de traslados, alojamiento y hospitalidad.
Supervisién de montajes técnicos (sonido, luces, pantallas). - Cumplimiento del Rider de Catering y necesidades

especiales.

Gestion de accesos, flujos de pUblico y sefialética.

i : -~ Programacién rigurosa de pruebas de sonido (Soundcheck).
Prevencion de riesgos laborales para todo el staff.

- Atencidn directa al artista y su equipo técnico (Crew).

La fase de produccion es donde la planificacion se materializa. Requiere liderazgo y comunicacion fluida.



La Experiencia del Asistente: Fidelizacidén
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Acceso Aqil Calidad Técnica Atencion Humana
La experiencia comienza en la entrada. Sonido impecable y servicios (barras, bafios) Un personal amable y capacitado marca la
Controles rapidos y eficientes reducen la accesibles son pilares de la satisfaccion. diferencia en la percepcion general del evento.

friccién inicial.

‘La reputacion y la amistad sera de los mejores pagos. Cuiden los detalles y disfruten de su trabajo, muchas
veces es la Unica recompensa inmediata.”

— Guia MAAS para Promotores



Conclusién: Claves para el Exito
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Pasion Cultural

Conexién profunda con el arte y el talento,
entendiendo las necesidades de los artistas
y las expectativas del publico.
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Vision Empresarial

Capacidad para detectar oportunidades,

gestionar riesgos financieros y aplicar
estrategias de marketing innovadoras.

ey
Gestion de Calidad

Excelencia en la ejecucion logistica y un
enfoque inquebrantable en la seguridad y la
experiencia del asistente.

‘Aplicando estrategias sélidas y un enfoque en la calidad, construirds una carrera sostenible y rentable en la industria del

entretenimiento.”
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